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En el marco del 43 Congreso Continental de la Cámara Latina de Co-
mercio, con sede en Miami Florida, el Director General de nobis Martín 
Lizárraga y el Director de la Unidad de Inteligencia Comercial, Oscar 
Rivas, participaron en dicho Foro que reunió a Hispanoamérica y a la co-
munidad latina de Estados Unidos construyendo puentes de diálogo y de 
negocios con el sur de Florida.
En el evento se realizaron importantes mesas de trabajo entre organismos 
empresariales del tamaño de PortMiami (que aglutina a los 14 puertos 
más importantes del Sur de Florida) y su Director Eric Olafson; el Condado de 
Miami-Dade, representado por el comisionado de asuntos comerciales y 
ex alcalde de la ciudad, Willy Gort; así como con empresas tecnológicas 
encargadas de seguridad digital, tales como Italo Torrese, de Softlanding 
Global y Vicente Pimienta, Coach de Grow with Google.
En el evento se contó con la participación de Rafael Ubeda, Presidente 
de la Cámara Empresarial de Almería, España con quien se concretó 
una potencial visita para estrechar los lazos de las empresas mexicanas 
que tienen como objetivo invertir en Europa.

Igualmente, y junto con la delegación de empresarios representados por el Presidente de la Asociación Nacional 
de Importadores y Exportadores de la República Mexicana (ANIERM) Gerardo Tajonar Castro, nobis participó en un diálogo 
abierto y de alto nivel con el Cónsul General de México en Miami, Jonhatan Chait. En esta conversación, se crearon 
 importantes contactos para nuestros clientes que tengan el interés de invertir en bienes raíces en Miami, la ciudad con 
mayor crecimiento en este sector de Estados Unidos, a través de un aliado como Rubén Sánchez, Director de DOMI. 
Sumado a lo anterior, se construyó una agenda de trabajo para apoyar a nuestros clientes interesados en participar en 
Expos internacionales en Miami, de la mano de Silvia Clark, directora de Alianzas de E-Merge Américas, así como con 
Miki La Salle, Sales Manager de Independent Hotel Show, una firma encargada de conectar al sector servicios y hospi-
talidad en el mundo.
Con esta visita de trabajo, nobis consolida su estrategia de promoción internacional, creando y sumando valor a nuestros 
clientes, para que las empresas mexicanas alcancen mercados competitivos y puedan ser exitosas en el mundo. 

Tensiones en Europa, inflación y clima, 
riesgos para el PIB de México

https://bit.ly/3rlIvx3

NOBIS EN EL MUNDO:
Nobis estrecha lazos con el ecosistema empresarial de Miami.
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Las complicadas condiciones que vive el mundo después de la Pandemia han orillado a diversos especialistas a 
hablar de que el próximo año, se estará frente a una recesión. Pero, ¿qué significa esto?
Una recesión económica significa que durante dos trimestres consecutivos la economía sufrirá una contracción de 
la actividad productiva y de comercio (cantidad de bienes y servicios que se producen en el mundo), afectando la 
demanda de empleos, el consumo y la inversión. 
Existen diversas causas por las que puede presentar un escenario así. Por lo que respecta a lo que estamos 
viviendo, la principal razón es el nivel que está alcanzando la inflación. Fundamentalmente porque ante un 
alza de precios, el consumo se desploma. Es lo que se está presentando en Estados Unidos. Minoristas como 
Walmart han dado a conocer que sus inventarios han aumentado ante una contracción del consumo por el 
orden del 5 por ciento. Spotify por cierto, ha anunciado una reducción de su personal del 10 por ciento, 
seguido por Home Depot y otras empresas del sector minorista.

La razón es que la Reserva Federal está sumamente preocupada porque el nivel de precios sigue incremen-
tándose, por lo que tendrá que seguir subiendo las tasas de interés del dinero. Entre otras cosas, porque la 
Guerra entre Rusia y Ucrania lleva ya más de 200 días, afectando en gran medida el abastecimiento de gas 
para Europa provocando que el precio de la energía se dispare. Y es que, en una economía globalizada, la 
interconexión entre diferentes regiones del mundo se refleja en el comportamiento de las materias primas.
China por su parte mantiene una actitud defensiva ante el escenario económico internacional. Por un lado, 
sus tasas de crecimiento se han reducido profundamente y por otro, está sintiendo los embates de la alta 
inflación de Estados Unidos, además de la salida de empresas de dicho país por el conflicto comercial y el 
cierre de puertos que han lastimado la cadena logística internacional.
Así que el 2023 será un año de retos para todas las empresas mexicanas. Enfrentarán la desaceleración 
interna, la contracción de inversión y consumo globales y las complejas situaciones entre el conflicto de 
Rusia y Ucrania y la Guerra Comercial e ideológica entre China y Estados Unidos. Sin embargo, como todo 
reto, está lleno de oportunidades. Por ello, en nobis te ayudamos a encontrarlas
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La economía de México puede crecer 3% en 2023, 
pero deben cumplirse estas condiciones
https://bit.ly/3fsR32w
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NUESTROS ANALISTAS DICEN:
¿Por qué se está hablando de una recesión económica en 2023?
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Optimismo de México en paquete económico 2023 motivaría 
a recortes al gasto y extinción de colchones fiscales: Fitch

https://bit.ly/3LOJzTC 

NEWSLETTER

Novedades Dolar - Peso 

Libro de Negocios del mes: 
Good Economics for Hard Times. (Buena Economía 
para tiempos difíciles).

Abhijit V. Banerjee.
Esther Duflo.
Los dos ganadores del Premio Nobel de Economía en 2019, 
escribieron este libro en 2020, en plena Pandemia, cuando las 
certezas que como científicos sociales tenían, se difuminaron. 
Este libro es fundamental para entender las complejas cone-
xiones entre procesos como el libre comercio y su efecto en el 
ingreso de las personas más pobres, o cómo una política pública 
de cuidado del agua puede afectar fuertemente el acceso a la 
educación de comunidades enteras. Los autores reflexionan 
en torno a los desafíos que tiene la humanidad por delante, 
encontrando puntos de conexión entre soluciones y problemas, 
entre economía y bienestar. 

Administra y optimiza 
el proceso comercial, productivo, 
contable y financiero de 
tu empresa en un solo lugar.

NOBIS ERP CLOUD

Gestiona la relación comercial 
de forma simple y eficiente 
con tus clientes, prospectos y 
fuerza de ventas.

NOBIS CRM
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DEL ESCRITORIO DEL DIRECTOR:

Amigas y amigos:

En nobis estamos contentos de compartir los avances y el crecimiento que hemos tenido en estos meses. 

Sobre todo, nos honra mucho comunicarles de la creación de relaciones internacionales que hemos detonado 

durante este año. 

Buscando siempre el ofrecer a las empresas mexicanas mejores oportunidades para su crecimiento, partici-

pamos junto con la Asociación Nacional de Importadores y Exportadores de la República Mexicana y su 

Presidente, Gerardo Tajonar, en la misión de prospectación de mercados en Miami, Florida. Con ello, buscamos 

ofrecer canales de distribución, desarrollo y exportación para nuestros clientes. 

Igualmente, se creó la Unidad de Inteligencia Económica, como un espacio de comunicación y análisis de 

los indicadores más importantes de la economía, que afectan el movimiento de mercados y, por tanto, generan 

oportunidades que requieren los sectores productivos para moverse en los actuales escenarios de incerti-

dumbre.

Me complace informarles también que, durante el cierre del tercer trimestre del año, nuestra empresa mantuvo 

un crecimiento importante a través de nuestros productos de innovación tecnológica como nuestro CRM 

y nuestro ERP.  Hemos alcanzado un número cada vez más grande de clientes que confían en nuestras 

propuestas de innovación, con lo que nos encaminamos más a hacer realidad la misión que tenemos de 

potencializar a los empresarios nacionales.

Este cierre de año será épico para nobis. Vienen eventos de índole nacional, diálogo con autoridades del 

sector económico y fiscal, con lo que tratamos de ser un espacio de discusión inteligente para que nuestros 

clientes tengan a la mano la información más relevante para tomar mejores decisiones.

Estamos contentos de ser parte de tu crecimiento y, sobre todo, de hacerlo posible aun cuando las condiciones de 

la coyuntura actual colocan retos para todos.

Sigue nuestras redes sociales para que conozcas el futuro que viene y juntos, logremos crecer.

MARTÍN LIZÁRRAGA ROCHA.
DIRECTOR GENERAL.


